OSTERREICHS UMABHAMNGIGES MAGAZIN FUR ANLAGEBERATER

ON lNE MountainView Fondsdaten ISIN, WKN, Fondsname Q
I ON’B§{ L Volltext V/ Stichwort oder "exakte Phrase” Q

WECHSELN ZU 1l nu NEWSLETTER | ERWEITERTE SUCHE | REGISTRIEREN R - 1 el

NEWS MAGAZIN FONDS SACHWERTE VERSICHERUNGEN ANBIETER EVENTS ABO & KLUB KONGRESS KONTAKT SERVICE Portfolio Watchlist

# HOME NEWS VERTRIEB

05.11.2020 | Vertrieb n u m

Kreditvermittlung: Finum setzt auf Finanzierungstool von
Infina

Der Finanzvertrieb Finum Private Finance will das Geschaft im Bereich der
Wohnbaufinanzierung weiter ausbauen und kooperiert dafiir mit dem Kreditmakler Infina.
Kiinftig werden die Finum-Berater Zugriff auf die Kreditplattform Profin haben.
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Christoph Kirchmair (CEQO Infina) und Ali Eralp (Vorstand bei Finum Private Finance).

@ Marlene Frohlich

Das Finanzierungsgeschaft gewinnt fir die heimischen Finanzvertriebe zunehmend an Bedeutung.
Vor allem der Bereich der Wohnbaukredite erlebt seit einigen Jahren einen regelrechten Boom. 2019
erreicht das Neukreditvolumen an private Haushalte in Osterreich fiir Wohnbauzwecke mit 20,9
Milliarden Euro einen neuen historischen Hochstwert. Kooperationen zwischen Vertrieben und
Kreditspezialisten sind daher keine Seltenheit mehr. Jlingstes Beispiel ist die Zusammenarbeit
zwischen Finum Private Finance und den Finanzierungsexperten von Infina.

Kinftig werden die mehr als 50 Finum-Berater bei der Immobilienfinanzierung Zugriff auf die
Kreditplattform Profin haben. "Das Feature-Set von Profin und der durchgangig digital unterstitzte
Beratungsprozess mit direktem Zugriff auf die Kreditprodukte von tiber 100 Kreditinstituten haben
uns uberzeugt. Die steigende Nachfrage der Kunden nach einem unabhangigen Kreditvergleich,
verbunden mit der besten persdnlichen Beratung, wird anhalten. Die Zahlen der letzten Jahre
belegen dies deutlich. Mit unserer Kooperation setzen wir das richtige Zeichen, dass wir die
Kundenbedirfnisse in den Mittelpunkt unserer Beratung stellen’, so Finum-Vorstand Ali Eralp.

"Aber auch die Partnerinstitute, die Banken und Bausparkassen, werden profitieren, denn alle
Kreditantrage werden vorab validiert und in einem einheitlichen Format digital Gbermittelt. Dies fuhrt
zu einer signifikanten Verbesserung der Konvertierungsrate’, erganzt Christoph Kirchmair,
Geschaftsfuhrer von Infina.

Plattform mit weitreichende Funktionen

Die Plattform bietet den Beratern nun weitreichende Funktionen flr eine direkte Anbindung aller
Prozessbeteiligten. Kunden kénnen ohne spezielle Software die gesamte Kreditabwicklung
webbasiert im Zuge einer personlichen Beratung oder per Video vornehmen. Die Kommunikation
und der Datenaustausch erfolgen uber einen integrierten Messengerdienst.

"Auch die Tatsache, dass immer mehr Kreditinstitute die digitalen Optionen der Plattform wie die
Einreichung per Workflow oder den Webservice fur die Anbindung an deren Bankensysteme in
Anspruch nehmen, war fiir uns ausschlaggebend und macht den Prozess stringent’, so der Finum-
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