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Deutsche Vermdgensberatung in Osterreich erhilt erneut
Bestnote im Assekurata-Karriere-Rating
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Kéln (ots) - Die Deutsche Vermdégensberatung Bank AG (DVAG Bank) bestitigt
bereits zum 13. Mal in Folge das exzellente Urteil im Karriere-Rating der

Assekurata Solutions GmbH (Assekurata). Mit zielfithrenden Neuerungen im Bereich
Vertriebsunterstiitzung sowie erfolgsversprechenden IT- und
Marketing-Dienstleistungen konnte das Unternehmen seine Attraktivitat fiir
Vermittler weiter steigern. In den Teilqualititen Vermittlerorientierung,

Beratungs- und Betreuungskonzept sowie Finanzstdrke bestdtigt die DVAG Bank ihre
exzellente Vorjahresbewertung. Fiir den Priifpunkt Wachstum vergibt Assekurata
erneut ein sehr gutes Urteil.

Digitale und praxisorientierte Vertriebsunterstiitzung

Die DVAG Bank stellt ihren Vermogensberatern ein modernes und praxisorientiertes
Angebot zur Vertriebsunterstiitzung bereit, dass vor allem durch online-gestiitzte
Anwendungen und Prozessen iiberzeugt. So wickelt der Finanzvertrieb dank der
tabletgestiitzten Beratung in Verbindung mit dem elektronischen Antrag im
Versicherungsbereich bereits einen Grof3teil des Neugeschifts digital ab. Ferner
profitieren die Berater von einer technisch unterstiitzten Beratungsstrecke im
Investmentbereich, die die Anforderung aus der Markets in Financial Instruments
Directive II (MiFID II) abdeckt und den Zugang zum Investmentgeschaft

erleichtert.

Weitere zielfiihrende Unterstiitzung erhalten die Vermogensberater seit Anfang
2023 mit der externen Finanzierungsplattform INFINA. Die INFINA Credit Broker
GmbH ist mit iiber 120 angebundenen Banken und Bausparkassen der grofite
ungebundene Finanzierungsvermittler fiir die Wohnbaufinanzierung in Osterreich.
Damit hat die DVAG Bank ihr Engagement im Finanzierungsbereich deutlich
erweitert. Die Berater konnen nun auf einen strukturierten, IT-unterstiitzen
Beratungsprozess zugreifen. Neben einem unabhdngigen Kreditvergleich von iiber
120 Banken und Bausparkassen, sollen Berater und Kunde kiinftig von einer
transparenten und iibersichtlichen Ermittlung der individuell besten
Finanzierungslosung profitieren.

Gezielte Unterstiitzung in der Kundenansprache

Gleichzeitig entwickelt die Gesellschaft ihr Produktangebot sowie die

dazugehorigen Beratungsansitze kontinuierlich weiter und bereitet diese
vertrieblich fiir ihre Berater auf. Hierbei beriicksichtigt der Finanzvertrieb
insbesondere Trends und aktuelle Themen, welche die Berater in der
Kundenansprache aufgreifen konnen. Beispielsweise fithrte die DVAG Bank 2023 im
Bereich Vorsorge den neuen Beratungsansatz "Kidz-Konzept" ein. Dieser zielt
darauf ab, Kindern einen umfassenden Vorsorgeschutz fiir alle Lebenslagen zu
bieten.



Regelmiflige Investitionen in vertriebsunterstiitzende Kampagnen

Weitreichende Unterstiitzung bietet die DVAG Bank dariiber hinaus mit regelmafigen
Investitionen in den Markenaufbau sowie in attraktive Marketing-Kampagnen, die

die Berater in ihrer konkreten Arbeit unterstiitzen. Aufbauend auf den

Erfahrungen fritherer Kampagnen hat die DVAG Bank die Offensive "Traumberuf" des
Mutterkonzerns DVAG fiir den 6sterreichischen Markt adaptiert. Im Fokus steht
wieder das Berufsbild des Vermdogensberaters. Auch diesmal konnen die Berater die
Kampagne individuell anpassen und fiir ihren eigenen Teamaufbau und die Ansprache
von Berufsinteressenten nutzen. So stellt der Finanzvertrieb beispielsweise
personalisierbare Anzeigen, Banner und Vorlagen fiir Facebook-Posts bereit.

Die Wirkung der vertrieblichen Unterstiitzung spiegelt sich auch in den

Kennzahlen wider. Entsprechend ihrer Wachstumsausrichtung wachst der
Finanzvertrieb seit 2016 bei den hauptberuflichen Vermittlern. Nach
wachstumsstarken Jahren sank das Provisionsvolumen im Geschiftsjahr 2022 moderat
um 4,03 % auf 33,2 Mio. Euro. Dies stellt allerdings umsatzseitig immer noch das
zweitbeste Geschiftsergebnis in der Firmengeschichte dar.

Uber die Assekurata Solutions GmbH

Die Assekurata Solutions GmbH ist 2010 aus der Assekurata Assekuranz
Rating-Agentur GmbH hervorgegangen. Die Gesellschaft richtet ihren Fokus auf
Beratungs-, und Marktforschungsdienstleistungen fiir Versicherungs- und
Vertriebsgesellschaften.

Den Beratungsschwerpunkt bilden dabei die Gestaltung vertriebs- und
kundenorientierter Prozesse, die Optimierung von Vertriebssteuerungsinstrumenten
sowie die Umsetzung regulatorischer Anforderungen im Rahmen von
Compliance-Projekten.

Dariiber hinaus unterstiitzt die Assekurata Solutions GmbH Unternehmen bei der
Durchfithrung von Kunden- und Vertriebspartnerbefragungen, der Analyse und
Interpretation der Ergebnisse sowie der Optimierung der Handlungsfelder.

Assekurata Karriere-Rating

Das interaktive Karriere-Rating von Assekurata bewertet die Attraktivitit von
Vertrieben aus Sicht des Vermittlers. Hierbei differenziert Assekurata sowohl
Ausschliellichkeitsvertriebe als auch eigenstidndige beziehungsweise unabhingige
Finanzvertriebe. Das Rating ist jeweils ein Jahr giiltig und bedarf dann einer
Aktualisierung. Die giiltigen Ratings und ausfiihrlichen Berichte werden auf
http://www.assekurata-solutions.de veréffentlicht.
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